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E-Mailmarketing in der Praxis 

So verschicken Sie rechtssichere Newsletter 

24 Seiten, PDF, 5,90 Euro inkl. 19 % Mwst. 

Wie Sie als Online-Shopbesitzer Ihre Umsätze mit professionellem Newslettermarketing steigern.  

Mit Rechenwerkzeug im Excel-Format  

32 Seiten, PDF, 5,90 Euro inkl. 19 % Mwst. 

So gestalten Sie erfolgreiche Landeseiten  

ca. 30 Seiten, PDF, 5,90 Euro inkl. 19 % Mwst. (Oktober 2007)  

So gewinnen Sie neue Newsletter-Abonnenten  

Gestaltung des Anmeldeprozesses und Adressgenerierungstechniken (in Vorbereitung) 

So kommt Ihr Newsletter beim Empfänger an  

Versandlösungen vor dem Hintergrund von Spam und Spamabwehr (in Vorbereitung) 

So planen und messen Sie Ihren Erfolg  

Erfolgsmessung und abzuleitende Maßnahmen (in Vorbereitung) 

So testen Sie Ihren Newsletter  

Erfolgsfaktoren, Testmethoden und Techniken (in Vorbereitung) 

So bekommen Sie mehr Kunden durch Follow-Up-Marketing  

Aufbau, Erfordernisse und Techniken (in Vorbereitung) 

So texten Sie erfolgreiche Betreffzeilen und Teaser  

Tipps zum Schreiben und zur Strategie (in Vorbereitung)  

So gestalten Sie erfolgreiche Newsletter  

Grafische Gestaltung von Text-, HTML, PDF und Rich-Mail (in Vorbereitung)  

 


